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内容概要：

一个好的手机APP应用除了做到真正有价值和把产品体验做到足够好以外，APP推广就成了决定其能否脱颖而出的重要因素。谈到
手机APP推广，就不得说数据分析，如果没有数据支撑，去谈推广就是瞎扯。只有能够看到每天的数据，每月的数据，才能有参照
物，才...

正文：

一个好的手机APP应用除了做到真正有价值和把产品体验做到足够好以外，APP推广就成了决定其能否脱颖而出的重要因素。谈到
手机APP推广，就不得说数据分析，如果没有数据支撑，去谈推广就是瞎扯。只有能够看到每天的数据，每月的数据，才能有参照
物，才能有的放矢。 

当今”APP营销”已经成为推动企业经济和管理发展的重要手段。手机APP营销是利用电子信息技术进行营销活动的一种先进方
式。作为创新的经济运行方式，其作用远远超过商业领域。随着网络的飞速发展，手机APP营销的应用成本日益降低，以往只有实
力强大的大公司参与的互联网领域，现在大量中小企业正在纷纷加入。 

 

在当前安卓市场中，有超过100万的移动APP软件，但是其中约40万APP的下载量和浏览量都是0的，这40万的APP是以企业APP为
主，也就是说，在安卓市场上大概有40万的企业APP处于无人访问的状态。为什么会出现这种情况呢?其实，从本质上来说，就是
因为企业没有很好的去计划推广推广，自然就不会产生实际的价值。 

现在人们已经认识到“酒好不怕巷子深”的错误，但却不知道怎么把“好酒”卖出去，憋足劲准备吆喝的刹那，却不知道该吆喝什
么。 

APP推广首先是帮助企业设定手机软件推广目标，包括订单的提升、用户的增长、知名度的提升等，建立与之对应的数据指标，其
次是针对企业APP营销各个推广渠道进行监测，通过与用户的双向互动，统计企业APP何时被用户使用，用户的基本分布等相关信
息，以便企业针对上述数据做进一步的分析，根据用户反馈及时调整手机APP推广策略。最后根据用户反馈和推广数据进行阶段性
分析，优化各个APP推广渠道的投放方式，包括投放时间段、具体投放量、投放创意制作等，针对下一阶段手机APP推广策略，最
终形成一个循环优化的企业APP营销闭环。 

APP推广主要推广方式包括：评测软文推广、活动推荐位推广、评论排名优化、社会化营销、网络广告等。目前APP推广中，评论
是用户决定下载APP前重点关注的对象，如果一款APP评论很少很差，往往意味着APP将很难获得用户的青睐，特别当通过其他推
广方式获得用户关注并进入下载页面时，评论的好坏往往起到了临门一脚的作用。 
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