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内容概要：

目前，融资难已成为困扰中小型软件公司发展的突出问题，没有资金运营，等于把中小型软件公司推上破产的边缘，如果企业在融
资过程中，不小心掉进融资陷阱，更是雪上加霜。企业融资过程中一定要注意细节，避免落入融资陷阱，造成不必要的损失。陷阱
一：考察费中...

正文：

目前，融资难已成为困扰中小型软件公司发展的突出问题，没有资金运营，等于把中小型软件公司推上破产的边缘，如果企业在融
资过程中，不小心掉进融资陷阱，更是雪上加霜。企业融资过程中一定要注意细节，避免落入融资陷阱，造成不必要的损失。 

 

陷阱一：考察费 

中国素有礼仪之邦的美誉，因此，在企业融资期间，对前来提供帮助的人员进行接待和食宿安排是情理之中的事情，但是有一类考
察人员，企业一定要留心。 

主动与企业联系，在不了解企业情况的前提下要求到企业考察，并要求企业支付考察费，不仅如此，而且对考察费的要求很高。在
中国，要求支付考察费的投资机构并不常见，真正的资金方一般都会自己安排外出考察的费用。 

陷阱二：项目受理费 

项目受理费是指融资服务机构在收到企业有关资料后要求中小型软件公司缴纳的对项目进行评估和项目预审发生的费用，尤其是号
称有外资背景的投资公司，往往把收取项目受理费作为一种项目控制程序和费用转嫁的方式，如果出现以下情况，中小型软件公司
就要提高警惕，骗局正在找上门来。 

融资服务机构对中小型软件公司项目资料不作实质性审核，即下初评认可结论;对不具备条件的项目下初评认可结论;以收取项目受
理费为目的，不以项目投资为目的，在项目实质性评估阶段以各种理由拒绝中小型软件公司。 

陷阱三：撰写商业计划书费用 

商业计划书是风险投资商现场考察前首先要拿到的资料，现在无论是国内还是境外的投资机构，都习惯使用商业计划书，因此，商
业计划书的撰写是企业融资之前的必修课，正是因为商业计划书的重要，给了一些不法分子可乘之机。下列情况，中小型软件公司
应该拒绝帮助。 

企业已经请别的融资服务机构或自己制作了商业计划书，但融资服务机构或资金方以各种理由拒绝，并作为项目继续进行下去的必



要环节，不仅如此，还百般刁难中小型软件公司，要求其提供“国际标准格式”商业计划书。 

陷阱四：评估费 

在融资过程中，一部分投资者或融资服务机构要求对企业资产或项目进行评估，如果是在融资实施阶段，此项评估是完全必要的，
但是，如果是下列情况，则有诈骗嫌疑。 

项目评估不是在项目实施阶段，而是在项目审核阶段;评估机构不是资金方或融资服务机构认可的评估机构;要求对整个项目或对某
一部分资产(主要是无形资产)进行评估。 

陷阱五：保证金 

保证金也是企业在融资过程中经常遇到的陷阱，据了解，有30%的企业曾经在保证金上被骗取了不菲的钱财。具备如下条件，保证
金则是一场骗局。 

资金方要求中小型软件公司必须严格按照自己预先设定的程序操作，否则就拒绝往下进行;资金方设置了严格的违约条款;资金方对
项目的审核简便，对项目的真实性和项目回报热情很低。 

因此，中小型软件公司在融资过程中一定要提高警惕，注意以下几个方面： 

1.对资金方实力和可行性进行确认 

真正的融资服务机构一定有成功的融资案例，中小型软件公司可以从融资服务机构的成功案例入手，对他们的实力进行确认。另外
就是上面我们提到的商业计划书，正规的融资服务机构一般不会指定专门的公司为中小型软件公司撰写商业计划书，只会要求中小
型软件公司自行提供。另外，融资服务机构介绍的资金方，如果资金方确实想投资该项目的话，一般都是资金方和中小型软件公司
共同委托评估公司，评估费用共担或由资金方承担。 

假冒的融资服务机构一般而言，具备以下特征，公司员工整体素质不高，与中小型软件公司接触洽谈的方式神秘，项目很容易立项
等等。 

2.不要有投机取巧的心理 

中小型软件公司因为融资难问题，大都存在融资急切，喜欢占小便宜心理。须知，心急坏事，占小便宜，吃大亏。很多假冒的资金
方，就是利用了中小型软件公司的这种心理，让企业上钩。 

例如，不经过严格审查，就和企业签订融资意向书;没有采用风险保障措施，就做融资安排;一个很小的项目，甚至没有任何基础的
项目，就要投资上千万元，这不是骗局是什么。在这种骗局面前，很多的中小型软件公司上当是因为他们相信他们的项目一定会有
人感兴趣，抱着憧憬做事，自然会被骗。 

3.请专家全程服务 

中小型软件公司在融资过程中，如果想要把风险降到最低，最好请专业的融资服务机构全程跟踪服务，或者请律师参与，事先对资
金方的性质和真实性进行判断，在签署协议前做足功课，这样才能防患于未然。 

真实的融资 

看了这么多融资陷阱，中小型软件公司一定觉得心惊胆颤，那么，究竟怎样的融资才是中小型软件公司敢于接受，并能保证中小型
软件公司成功获得资金，继续开展业务的真实融资呢? 

在中国市场上，融资渠道相较从前，已经拓宽了很多，如果一个企业真的有好的项目，想要获得资金支持并不是很难。目前，在中
国市场比较流行的融资渠道主要有以下几种，中小型软件公司可以借鉴。 

第一种：融资租赁 

融资租赁是指出租方根据承租方(中小型软件公司)对供货商、租赁物的选择，向供货商购买租赁物，提供给承租方使用，承租方在
契约或者合同规定的期限内分期支付租金的融资方式。 

想要获得融资租赁，企业本身的项目条件非常重要，因为融资租赁侧重于考察项目未来的现金流量，因此，融资租赁的成功，主要
关心租赁项目自身的效益，而不是企业的综合效益。除此之外，企业的信用也很重要，和银行放贷一样，良好的信用是下一次借贷
的基础。 



第二种：银行承兑汇票融资 

融资双方为了达成交易，可向银行申请签发银行承兑汇票，银行经审核同意后，正式受理银行承兑契约，承兑银行要在承兑汇票上
签上表明承兑字样或签章。这样，经银行承兑的汇票就称为银行承兑汇票，银行承兑汇票具体说是银行替买方担保，卖方不必担心
收不到货款，因为到期买方的担保银行一定会支付货款。 

银行承兑汇票融资的好处在于企业可以实现短、频、快融资，可以降低企业财务费用。 

第三种：不动产抵押融资 

不动产抵押融资是目前市场上运用最多的融资方式。在进行不动产抵押融资上，企业一定要关注中国关于不动产抵押的法律规定，
如《担保法》、《城市房地产管理法》等，避免上当受骗。 

第四种：股权转让融资 

股权转让融资是指中小型软件公司通过转让公司部分股权而获得资金，从而满足企业的资金需求。中小型软件公司进行股权出让融
资，实际是想引入新的合作者。吸引直接投资的过程。因此，股权出让对对象的选择必须十分慎重而周密，否则搞不好，企业会失
去控制权而处于被动局面，建议中小型软件公司在进行股权转让之前，先咨询公司法专业人士，并谨慎行事。 

第五种：提供担保融资 

提供担保融资的优势主要在于可以把握市场先机，减少企业资金占压，改善现金流量。这种贸易融资适用于已在银行开立信用证，
进口货物已到港口，但单据未到，急于办理提货的中小型软件公司。进行提货担保中小型软件公司一定要注意，一旦办理了担保提
货手续，无论收到的单据有无不符点，企业均不能提出拒付和拒绝承兑。 

第六种：国际市场开拓资金 

这部分资金主要来源于中央外贸发展基金。中小型软件公司如果想通过这个渠道融资，要注意，市场开拓资金主要支持的内容是：
境外展览会、质量管理体系、环境管理体系、软件出口企业和各类产品认证、国际市场宣传推介、开拓新兴市场、培训与研讨会、
境外投标等，对面向拉美、非洲、中东、东欧和东南亚等新兴国际市场的拓展活动，优先支持。 

以上六种融资方式可谓是当下比较流行的典范，当然，除了这几种，中小型软件公司融资的渠道还有很多，比方，外汇抵押贷款、
境外上市融资、补偿贸易融资等，不管是哪种融资方式，企业选择之后，都要慎重对待，不可轻易相信对方，知己知彼，百战不殆 
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