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内容概要：

企业做网站建设有什么用处呢？这个问题光看互联网作为唯一一种全天候24小时、不间断的媒体平台是传统媒体望尘莫及的。作为
一家企业，在互联网上建立自己的网站，最直截了当的就是可以向世界展示自己的企业风采，让更多人了解自己的企业成品及服
务，使企业能...

正文：

企业做网站建设有什么用处呢？这个问题光看互联网作为唯一一种全天候24小时、不间断的媒体平台是传统媒体望尘莫及的。作为
一家企业，在互联网上建立自己的网站，最直截了当的就是可以向世界展示自己的企业风采，让更多人了解自己的企业成品及服
务，使企业能够在公众知名度上有一定的提升。 

 

一、做企业网站可以开拓市场 

通过搜索引擎找到发掘更多的新客户，给他们发邮件，寄介绍性资料，一个新客户也可以通过搜索相关类别、产品名称、特征词、
甚至电话号码来找到您。 

二、做企业网站可以扩大业务宣传。 

包括公司总体介绍，如公司规模、公司结构、公司产品、公司文化、公司理念、经营宗旨、经营目标、价值观、远景规划、公司曾
经所获得的荣誉、公司现在在研究的一些新产品、公司未来的发展趋势、公司的产品或服务所具有的与众不同的特点和市场定位等
等。另外也可附加一些公司的优质服务等等。公司资料不仅包含文字资料，也包含一些图片资料，比如公司建筑图片，公司员工图
片，特别是公司产品图片等等，使得公司更逼真，更具有说服力地展现在客户面前。尽可能让客户对公司了解的更全面，更细致。 

三、企业网站可以做到双向沟通 

网站可做到真正的双向沟通，超越时空的双向沟通，顾客看到e－catalog后产生进一步洽谈的意向后可即时联系，有效地留住了产
生了”购买冲动”的客户，增加了成功的概率。另外，客户对公司的意见或建议也可通过网站得以收集。[ NextPage ] 

四、网站是企业网络推广的核心 

所有正规的网络营销都围绕着网站展开的，你连个自己的企业网站都没有，很难让用户对你的产品或服务产生信任。此外，网站上
发布的信息和内容你有很大的主动控制权，营销、广告随你控制，这更有利于你去做优化和推广。 

五、收集客户反馈，加强客户服务 

通过公司的网站，可以建立统一的资料发送和接收系统，增强了安全性、稳定性、及时性，保证客户的利益。提高了服务质量，并



能以一种快捷、方便的方式提供公司及其产品的信息和客户所需的服务。运用先进的传播扩展手段，增大公司的用户数量。大大提
高了商务通信速度，扩大了通道的功能。拉近了公司与客户的距离，增强了与客户的关系。公司可全天候24小时地服务我们的客
户，与我们的客户保持售后联系，倾听客户意见，回答客户经常提出的问题，并可以及时的收到客户各种反馈信息，及早发现问
题、解决问题。  

 

六、做企业网站对业务发展极为方便 

为一个传统企业，销售渠道单一，市场范围有限，而互联网企业网站则成为企业拓展业务的一种重要手段，帮助企业通过网络营
销，开拓分销渠道，扩大市场范围，获取业务。有了企业网站，可以让消费者更加信赖企业产品，还提升用户体验产品的。 

七、网上市场调查，开展网络营销 

通过网站实现缩短推出新产品和打开新市场的周期阿姨公司的产品销售活动，最大程度满足客户需求，以达到开拓市场、增加盈利
的目的。公司将自己的产品信息及经销商信息发布在网站上，各客户根据情况可申请加入该公司的销售网，也可直接通过网站订单
系统向公司下销售订单；公司收到订单后对其进行确认，然后为客户提供资料。开展网络营销的内容主要有：1、产品信息：将公
司销售的资料在网站进行宣传介绍，并按照产品结构进行分类，以利于客户查阅购买。2、客户信息：主要用于收集和管理销售客
户的相关信息，便于对客户的推荐和跟进，以促进公司的销售活动。3、销售订单：实现公司和客户之间销售订单的网上提交及管
理。4、经销商信息：将公司销售业务办公室及主要经销商的电话、地址、传真、业务人员姓名、负责领域或产品项目公布在网站
上，以促进销售。[ NextPage ]  

八、做企业网站可以树立公司形象 

比如是公司商标、企业网站地址、电子邮箱、400电话，企业QQ，成为一种公司身份象征，极大的提升公司档次。知名度、品牌打
响了，无形资产也大幅增值。 

九、建立信息数据库，实施电子商务 

建立公司完整的信息数据库，一个对内，一个对外。对内，在公司内最大限度的达到对信息资源的利用和共享，进行对信息的保
存、搜索、查看、再利用等；对外，让客户尽可能多的了解公司性质和业务特征，将信息进行分类，便于客户搜索和查看。另外，
访问者通过网站了解公司的资料，如果有订阅的意向，可以在线提交资料订单，管理者可以根据条件查看、检索、管理订单，并反
馈到营销部门，及时的与制订订单的客户取得联系，实现简单的电子商务。 



 

十、营销手段提上一个新的台阶 

一个好的网站能将企业的宣传、营销手段提上一个新的台阶。在美国，很多企业都把原来广告牌上的联系电话改为网址了。他们当
初在广告牌上留联系电话的目的是让客户尽量快、尽量多、尽量方便地联系到自己，但电话号码和网站网址相比，显得”技低一
筹”了。网站图文并茂，实时互动，信息量大，网址恒久不变，容易联想，易于记住，所以美国企业一旦发现网站网址的优点后，
就马上用它来取代电话号码拿来宣传了。 

十一、直接实现网络销售 

好的企业网站不但对企业的形象是一个良好的宣传，同时可以辅助企业的销售，甚至可以通过网络直接帮助企业实现产品的销售。
网络营销基本上已实现网上信息发布、网上订货、网上结算，甚至网上配送的网络营销活动。直接促进了企业与客户直接见面，消
费者可以直接从网上直接搜集到真实的第一手市场信息，同时也可以进行多方分析，哪一个企业是我们所需要的。给买卖双方都带
来了直接的经济利益。[ NextPage ] 

十二、做企业网站可以公司增加利润 

一个实用的企业网站自然会给您的企业带来利润，您的成本销售比将大大地降低。也就是销售成本的降低。降低开销和成本自然意
味着利润的增多。即使您不是一个生产销售型公司，也可以通过网上的广告效应为您带来业务，从而增加利润。 

十三、企业网站可以提高企业的知名度和品牌 

经过一段互联网的热潮，尽管很多人批评互联网经济的不是，但是它在提高企业的知名度和品牌的作用是有目共睹的，例如搜狐、
新浪、网易等，他们就是很好地借助互联网，把他们的品牌做到过亿人民币之巨。 

综上所述，企业网站的用处多多，在这里就不一一列举了，它能提升企业品牌形象，使得企业具有网络沟通的能力，为客户全面详
细地介绍公司及展示公司产品，可以帮助企业实现电子商务功能，可以与潜在客户建立商业联系。假设我们把企业比作是一本书，
那么，网站可以说是这本书的封面，封面设计的越新颖、越独特越能吸引住浏览者的眼球，浏览者也会对于我们的网站有一个好的
印象。 

 

西安弈聪信息技术有限公司简介

 西安弈聪立足陕西西安，为西安企业提供网站优化，软件开发，软件外包，电子政务，网站建设、企业网络营销咨询服务及实施
为主体业务，为客户提供一体化IT技术服务。 
 
 西安弈聪现有技术架构包含PHP,asp,.NET.C++,VB,J2EE等，在MYSQL,MSSQl数据库系统，ORACLE大型数据库管理系统开发方
面专长，经验丰富，是业内技术服务最全面，技术实力最雄厚的IT技术服务企业之一。 
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