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内容概要：

2016年直播+电商的元年，国内直播平台数量持续增加，市场规模飙涨,直播+电商作为直接勾连用户和商品销售的一种愈来愈重要
的新模式，让业界直呼直播+电商已成为网络零售的下一个风口，而随着诸如AR/VR等直播技术的升级，直播+电商更是让业界产
生...

正文：

2016年直播+电商的元年，国内直播平台数量持续增加，市场规模飙涨,直播+电商作为直接勾连用户和商品销售的一种愈来愈重要
的新模式，让业界直呼直播+电商已成为网络零售的下一个风口，而随着诸如AR/VR等直播技术的升级，直播+电商更是让业界产生
无限的的想象空间。去年国内移动直播行业的市场份额为120亿元，到2020年预计将会突破1000亿元，而直播+电商将成为其中一支
重要生力军。 

 

直播最终还是内容和玩法。明星、网红在直播期间短期能带来大的流量，但是鉴于电商直播的经济属性、消费性，多数普通的粉丝
是很难沉淀在电商平台的。电商直播的营销面向的是广义人群，但也要根据消费类型、产品定位对普通观众、核心受众做精准细
分、渗透，不然只有人气没有买气。 

如果要实现流量的转化，网红的选择十分重要。如果能根据网红特质来打造产品，对电商直播平台而言，就能使流量变现最大化。
直播是在做娱乐，但是直播+电商最重要的还是要解决买卖的生意问题，不能娱乐化，也不能商业味过浓。无论是何种营销方式，
电商直播的目的主要在于：一是增加曝光度，提升品牌美誉度；二是带来更多的销量，促使人气转化为买气。 

对电商直播来说，直播只是作为一种展示商品的工具，这并不能撕掉网络零售长期以来存在的某些负面标签，比如数据造假、平台
刷单、价格欺诈、涉黄等现象也不时隐藏在直播+电商中，若不“悔改”，加了直播也未必能改善营销局面。 
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