
直播电商使农民为自己的农副产品代言，达到市场共赢的效果。
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内容概要：

伴随着向垂直领域的进一步渗透，今年直播电商向更加机构化、更加专业化的生产是一个大趋势，直播电商这其中，内容的生产力
会是关键一环。直播电商的内容生产力的打造，更好地推动了直播与电商的结合。除了更直观、更有吸引力的导购功能之外，也为
用户带来了全...

正文：

伴随着向垂直领域的进一步渗透，今年直播电商向更加机构化、更加专业化的生产是一个大趋势，直播电商这其中，内容的生产力
会是关键一环。直播电商的内容生产力的打造，更好地推动了直播与电商的结合。除了更直观、更有吸引力的导购功能之外，也为
用户带来了全新的购物体验，跟着主播购物，与主播进行实时交流。通过分层内容的打造，对用户而言，电商直播正在变成一种更
愉悦、更便捷的购物乃至生活方式，在弈聪软件看来，这正是未来“新电商”的趋势。新电商，是通过营造令用户舒适和愉快的场
景来销售生活方式和搭配理念。 

直播+电商是“视频互动直播”电商平台的新模式，用户打开APP，可以真切感受到当地购物的场景，看到各种商品在各地的商场
店铺热卖，并能通过聊天室与现场团队实时互动。直播+电商平台的价格以当地的店面价格为基准，用户在直播+电商买到的价格和
飞到当地去买的价格一样，选品、供应链、仓储由当地富有经验的团队完成。 

 

 
首先，直播可以让跟风效应最大化。食品其实是最容易产生临时性、冲动型消费的领域——因为它普遍单价偏低，在没有明确需求
的前提下，你被外观吸引了，被促销吸引了，被周围人的“哄抢”情绪所诱惑，就很容易下单购买。直播互动给出了一种全新的电
商交互方式，用户在直播过程中直接向买手、品牌方或达人提问，并现场收到回答。平台通过明星、网红将有相似喜好的消费者聚
集到一起，直播的同时品味相近的购买者随时发表自己的观点和看法，同时实现类似社交网络的效果，并提高了平台粘度和购买转
化率。 

 



其次，直播可以使农民建立自己的品牌。长期以来，我国农业都是有产没有牌的，而在长期的直播过程中不断的巩固买卖双方的信
任，买家就会放心的购买你的产品了。长此以往，你产品就会变成一个被消费者认可的品牌，从而由农业生产升级到农业营销。 

 
直播虽然不能解决农业电商的物流问题，也不是制胜“互联网+农业”的绝招，就当它是一个新兴的电商营销工具。使农民可以更
好的利用好直播，树立自己的人气、威望、品牌，定能早日实现致富。 
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