
传统企业杀入O2O模式时，切记三思而行。
内容来源：西安弈聪信息技术有限公司(http://www.xaecong.com)
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内容概要：

面对行走中如此焦虑的这些企业，不由得会想起前一年的几个企业，只是可惜的是那些逝去的O2O转型机会不会再来。O2O不是你
有了线下，再做个线上的电子商务就是O2O了。传统企业简单的去做线上，而忽略线下的数字化和利益冲突问题，必然导致失败。
只是，...

正文：

面对行走中如此焦虑的这些企业，不由得会想起前一年的几个企业，只是可惜的是那些逝去的O2O转型机会不会再来。“O2O不是
你有了线下，再做个线上的电子商务就是O2O了。传统企业简单的去做线上，而忽略线下的数字化和利益冲突问题，必然导致失
败。只是，那时候微信吸粉、微信购物和电子商务很热，看起来更像传统企业的救命稻草！没有人能够真正静下心来听这些忠言逆
耳。 

一年时间过去了，我们在几个大型传统企业的O2O实践已经一期二期三期愈加深入的时候，从SCRM到社交矩阵交互，再到卡券和
O2O场景，然后到终端导购的数字化，最后会是会员+和大数据；而新书《O2O实践》也面市热销，越来越多的企业开始从商务电
子化、数字化、SCRM等基础变革开始全面的O2O转型实践。反过来，我们再看这几家客户，却面临电子商务停滞、微信吸粉和微
信商城搁浅、相关骨干人员流失的尴尬现状，或许只有他们自己知道最初选择的项目方向是对还是错的？ 

 

对于转型中的传统企业，变革一次或者尝试一次的失败，不仅仅是浪费资源，还打击企业员工的积极性；更可惜的是，丧失了最佳
的变革时机和领先风口。如果一年前按照相对正确的方向来进行规划和部署，虽然期间也会不断根据目标用户的需求和终端业务的
需求进行调整，但至少可以比同行业的企业领先一年时间。而现在，越来越多同行开始更扎实的转型，他们是零起步，而你已经是
失败一次：士气低落、之前的部分不好扔也不好继续做的尴尬处境、新的O2O方向是否定前面的还是要别别扭扭的整合前面的？ 

一年前，如果你对了，你就是领跑！一年后，因为你跑错方向，重新开始的时候你已经落后了！在互联网模式大举移动互联、O2O
模式和免费烧钱的策略杀入传统企业的领域时，我们的传统企业却还在犹犹豫豫，或者站错队选错方向选错人！ 

 

西安弈聪信息技术有限公司简介

 西安弈聪立足陕西西安，为西安企业提供网站优化，软件开发，软件外包，电子政务，网站建设、企业网络营销咨询服务及实施
为主体业务，为客户提供一体化IT技术服务。 
 



 西安弈聪现有技术架构包含PHP,asp,.NET.C++,VB,J2EE等，在MYSQL,MSSQl数据库系统，ORACLE大型数据库管理系统开发方
面专长，经验丰富，是业内技术服务最全面，技术实力最雄厚的IT技术服务企业之一。 
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