
做微信营销打造优质原创内容与客户维护是关键之一。
内容来源：西安弈聪信息技术有限公司(http://www.xaecong.com)
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内容概要：

目前各行各业大大小小的企业微信做的都如荼如火，而且都非常重视微信营销这一块商机。微商崛起，有不少个人靠微信营销精湛
技巧一个月卖东西超越10万流水以上。微信营销的确是移动销售不可或缺的主流终端，现在还不做微信营销，将来想长期发展的话
有点难，必...

正文：

目前各行各业大大小小的企业微信做的都如荼如火，而且都非常重视微信营销这一块商机。微商崛起，有不少个人靠微信营销精湛
技巧一个月卖东西超越10万流水以上。微信营销的确是移动销售不可或缺的主流终端，现在还不做微信营销，将来想长期发展的话
有点难，必将给社会淘汰出局。对于我们的服务或产品做微信营销的长处在于，可以特定的人群，指定区域投放，更好锁定目标。
别人花钱购买资源做微信推广，我们也可以用竞价推广的资源购买一次过效应营销，竞价营销推广没数据，不能收集可用资源存
档，只是临时救急营销方式；所以必须要盘活这些已有的客户资源，开发二次或者多次利用价值，必须通过微信营销整合存档。 

 

9亿用户的90%的碎片化时间泡在微信里。微信，成为营销的主战场；错过微信，就错过未来！当下企业营销升级缺方法、缺指
导，新产品开发缺乏传播理念，新品上市引爆不了，传统招商不灵了，销售部、市场部人员的新媒体营销知识困乏，亟需系统学习
的现状。每一个项目启用一个或多个个人微信号，进行前阶段的感情培养和增强人气提高知名度，继而把个人微信号的粉丝牵引进
去微信公众号上进行整合。 

 
公众号上打造优质原创内容，个人微信号进行宣传和转发传播，把兴趣关注以及圈子客户眼光拉拢集中起来培养友好关系。前期首
先将我们的个人微信号好友列表的老客户拉进去培养起来，慢慢进行开发，培养友好关系、孕育感情，增强二次或多次消费牵引与
口碑介绍，促进转化率提升。接着下来，经常发起些小活动或运用一些外推的方式来增长微信粉丝粘度，主要是寻找最准确的粉
丝，进行培养，促进转化购买率。时机成熟后可以做红包激励制度活动，再次吸引赚外块一族进行深度营销。互动交流，调查粉丝
心理倾向和需求习惯等。 

 微信电商现在是个热门话题，在很多微信“大师”口中，微信是一个化腐朽为神 奇的工具。不管是什么产品，只要和微信沾边，
马上便可以放大曝光，月入十万或者百万都不是梦想。在这种口号的鼓动下，无数人奋不顾身的踏入微商的行业， 却发现理想很
丰满，现实很骨感。书面上规划的美好蓝图一旦落地，大部分都是 “预料之外”的苍白。 



  

微信是一个非常好的客户维护工具。微信的公众平台，或者很多第三方开发的平台都集成了简单的ERP功能，能够非常方便的对客
户进行分组管理，再加上其实时沟通的属性，相当于为微信电商 提供了一个最好的移动端客户维护工具。只要客户关注了微信公
众号，或者在微信小店购买了产品，这个客户就会成为 ERP 中的一份子，卖家和客户之间就建立起了双向、持久的连接关系。通
过实时 沟通、文章推送等功能，微信电商可以用各种方法维护客户，使其成为粘性最强、 二次购买率最高的电商模式。 

 

西安弈聪信息技术有限公司简介

 西安弈聪立足陕西西安，为西安企业提供网站优化，软件开发，软件外包，电子政务，网站建设、企业网络营销咨询服务及实施
为主体业务，为客户提供一体化IT技术服务。 
 
 西安弈聪现有技术架构包含PHP,asp,.NET.C++,VB,J2EE等，在MYSQL,MSSQl数据库系统，ORACLE大型数据库管理系统开发方
面专长，经验丰富，是业内技术服务最全面，技术实力最雄厚的IT技术服务企业之一。 
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