
农村电商需建立地方特色物流网络，给农产品进城打通康庄大道。
内容来源：西安弈聪信息技术有限公司(http://www.xaecong.com)

关键词：农村电商

内容概要：

农村电商，农产品缺乏特色和认知度，物流成本和储存难度也是主要制约因素。雷声大雨点小的农村电商远没有形成燎原之势。与
下行（网购商品下乡）相比，上行（农产品进城）一直被包裹在一个困顿的局面中，通路没有打开，不见多少起色。菜鸟配合村淘
已经算是现在...

正文：

农村电商，农产品缺乏特色和认知度，物流成本和储存难度也是主要制约因素。雷声大雨点小的农村电商远没有形成燎原之势。与
下行（网购商品下乡）相比，上行（农产品进城）一直被包裹在一个困顿的局面中，通路没有打开，不见多少起色。菜鸟配合村淘
已经算是现在电商中扎进田间地头最深的角色。 

物流是个成本中心，农村物流难做的核心原因在于，如果手里没有规模化订单，很难在快递公司身上掌控谈判话语权，快递无利可
图，自然不愿意接入农村市场。菜鸟这个产地仓的价值在于，通过集货能以规模化订单降低物流成本，统一包装、快递和品控，为
源头挤出了一部分利润空间。各地农产品种类上的差别意味着差异化的储存、保鲜、运输，现阶段只能根据各地情况针对性地去设
计方案。菜鸟现在做的更多属于一种“区域性”的上行。因地制宜为各地上行设计模块化的方案，比如本地仓是基础，在这上面再
根据需要配置冷链体系、温控与保湿方案等，未来等各个模块成熟了，当针对一个新区域做上行复制时，拿几种模块组合在一起即
可适配。 

 

 
刚开始涉足农村电商，常会产生两种片面看法：一种是消极认为本地没有东西可以卖，另一种是以为东西好就一定能在网上卖得
好。实际上，农民懂得买才能懂得卖，下行先做到位，上行才能做得好。毕竟，上行和下行是相辅相成的，统一于农民信息化需求
的大生态。农民有把农产品快速高价卖出去的迫切需求，也有购买家电数码产品、日用品等工业品的需求，还有获取缴费取款、医
疗教育等各类服务的期盼。从电商企业来看，农村战略给其带来的长远商业效益无须赘言。但深耕农村需要时间、资金、人力和渠
道等投入，因此发展农村电商要耐得住投入、忍得住寂寞。 

 
这种模块化设计在实际操作过程中可能会存在一些变数，比如第三方物流合作方的服务水准。2014年9月村淘在浙江、广东进行零
星试点时，菜鸟为解决从县到村的二段物流配送，选择与具备通村能力的中国邮政合作，县城的菜鸟仓辐射所辖村的各个服务站，
目前已在全国形成530个县仓。随着发展需要，菜鸟现在按照县去招募二段物流合作方，邮政之外，更多碎片化的落地配公司和当
地小型快递企业以合同形式加入了这个体系。 

  以陕西宝鸡眉县的猕猴桃为例，菜鸟陕西合作方黄马甲落地配公司眉县站长张仁杰就是这个二段物流体系的一员。据他介绍，



该县服务70个村，他为二段物流配置了3辆厢式货车、6个快递人员，既负责将村民网购的商品从县分拨中心运到各村，也揽收村民
运往外地的水果。但他有时需要借用一些冷链车，并在繁忙时租用部分社会运力。这种极具地方特色的松散物流角色如何通过菜鸟
在全国编织成一张高效网，决定着未来农产品电商进城的效果。 
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面专长，经验丰富，是业内技术服务最全面，技术实力最雄厚的IT技术服务企业之一。 
 
 联系电话：029-89322522 4006-626-615 网址:http://www.xaecong.com 邮箱:[email protected]


